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Vprašalnik za svetovalce managementu – 2. del: kvalitativni podatki o trgu management consultinga v Sloveniji v letu 2009
Namenjen je 22. izdaji letnega poročila FEACO o dejavnosti svetovanja managementu v Evropi.
Naziv vašega podjetja:
Vaše ime:
Vaši odgovori naj se nanašajo na poslovanje v letu 2009. Odgovore pošljite do 10. maja 2010  Združenju za management consulting pri GZS - ZPSD  na naslov/e-mail, naveden v spodnjem okvirčku:
Gospodarska zbornica Slovenije
ZPSD - Združenje za management consulting Slovenije

Dimičeva 13

1504 Ljubljana
Faks: 01 436 11 78
e-mail: majda.dobravc@gzs.si 
Prosimo Vas, da na vprašanja odgovarjate z vidika vašega tržnega segmenta - področja svetovanja.
1.
-
Kakšno je bilo za vaše podjetje poslovno leto 2009?



a.) dobro



b.) slabo



c.) povprečno 
2.
- 
Kateri so bili po vašem mnenju glavni dejavniki rasti svetovalnega trga? 
   
-
 Katere so bile po vašem mnenju glavne ovire rasti svetovalnega trga? 
3.
- 
Iz katerih segmentov/sektorjev/dejavnosti so bili vaši glavni naročniki (oz. je bilo največ 
vaših naročnikov) v letu 2009?

-
S katerimi bistvenimi vprašanji/problemi naročnikov ste se (največ) ukvarjali in kakšna/kolikšna je bila vaša vloga/naloga v teh projektih?
4. 
-
Kako so se gibale vaše svetovalne cene v preteklih nekaj letih in kakšne 
možnosti/perspektive vidite v letu 2010?
5. 
-
S katerimi glavnimi izzivi se vaše podjetje sooča danes, in kateri bodo glavni izzivi v
 
prihodnje? 
6. 
- 
Kako ocenjujete obnašanje (zahteve, pričakovanja)  naročnikov?
7. 
– 
Kateri od navedenih ciljev bodo postali/ostali po vašem mnenju 4 glavne prioritete naročnikov v naslednjih letih:
a) Zmanjševanje stroškov
b) Ohranitev tržnega deleža

c) Ohranitev podjetja (preživetje)

d) Pridobivanje finančnih virov

e) Rast

f) Združitve in pripojitve (M&A activities

g) Optimizacija ponudbe

h) CRM – upravljanje odnosov s strankami/kupci/naročniki
i) Povečanje vrednosti družbe (delnic)
j) Globalizacija (novi trgi in konkurenčnost)  

k) Inovacije
l) Obvladovanje povečevanja tveganja 

m) Upravljanje/vladanje družb (Corporate Governance)

n) Implementacija novih IT in komunikacijskih sistemov

o) Drugo (navedite): ____________________________________________________

8. 
–    Ali v naslednjem letu načrtujete razširitev čezmejnega poslovanja?                            


Če to načrtujete, na katero geografsko področje:
· Zahodna EU
· Vzhodna EU

· Vzhodna Evropa

· Bližnji vzhod

· Azija

· Drugo(navedite): ____________________________________________________

-
Ste v zadnjih letih že načrtovali širitev vašega poslovanja tudi čez mejo? 

-
Ste pri tem uspeli? 

-
Če ne, zakaj ne?


 -
Katere so/bodo po vašem mnenju glavne ovire pri širitvi vašega poslovanja na tuje trge? 

9.    -
Vaša druga opažanja in ugotovitve razmer, odnosov, trendov ipd., na trgu management 
consultinga:
Vsi odgovori so in bodo ostali strogo zaupni. Uporabljeni bodo samo za pripravo skupnega poročila. Za vaše sodelovanje se vam najlepše zahvaljujemo!
PAGE  
	feaco 


1
	http://www.feaco.org/ 



[image: image1]